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1H2018

1H2019

住宅管
理用户

工商业
用户

同比增长

累计接驳用户数

1,780,362    16,496 

2,775,652    21,041 

55.9%        27.6%

1 累计接驳用户

1,780,362 

2,775,652 

住宅管理用户

1H2018  1H2019

16,496 

21,041 

工商业用户

住宅管理用户
（单位：户）

工商业用户
（单位：户）

累
计
用
户
数

1H2018 1H2019

1,796,858          2,796,693   

对比上年同期

同比增长：56.6%

*

*包含乡镇煤改气用户



5

1 新接驳用户

134,077 

140,577 

城市住宅用户

1H2018  1H2019

1,061 

1,152 

工商业用户

1H2018  1H2019

250,027 

乡镇煤改气用户

1H2018 1H2019 同比上升

城市用户 134,077      140,577        4.8%

乡镇用户 —— 250,027       ——

住宅管理
用户

单位：户

1H2018 1H2019 同比上升

接驳户数 1,061        1,152          8.6%

（户）

工商业用户
7,260 

8,150 

日设计供气量

(累计)

1H2018  1H2019

单位：
千立方米

单位：户 单位：户

单位：户

日设计供

气量（累计）

（千立方米）

7,260        8,150        12.3%
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单位：千立方米

2 燃气销售业务

中期业绩 1H2018 1H2019 同比上升

城市燃气 385,050    474,834      23.3%

—工商业用户 204,849    257,645      25.8%

—住宅用户 122,534    152,134      24.2%

—交通燃气用户 57,667       65,055      12.8%

—工业用户
直供

—城市燃气
用户直供

中期业绩 1H2018 1H2019 同比上升

385,050 

204,849 

122,534 

57,667 

474,834 

257,645 

152,134 

65,055 

城市燃气总销量 工商业用户 住宅用户 交通燃气用户

1H2018 1H2019

千立方米

219,935 

131,362 

88,573 

229,956 

135,283 

94,673 

长输管道 工业用户直供 城市燃气用户直供

1H2018 1H2019

千立方米

单位：千立方米

219,935        229,956        4.6%

131,362        135,283        3.0%

88,573          94,673        6.9%

长输管道

上半年同时开展气源贸易业务，完成业务量3,600万立方米



3 销气毛差稳定

整体毛差（城燃项目）

1H2019 2018年销气毛差
（元/立方米）

0.54                         0.56

住宅用户

工商业用户

交通燃气用户

0.43

0.64

0.50

0.43

0.67

0.46

接驳单价
（元/户）

城市住宅用户

乡镇居民用户

2,605 

2,752 

2,645 

2,727 



加气站 51座

LNG工厂项目 1个

长输管线 6条（其中3条未运营）

城市燃气项目总数 62个

（上半年新增两项 ）

河南 22
吉林 10 云南 6
广东 6  陕西 4 山东 4
四川 2  湖南 2 甘肃 2
广西 2       河北 1    福建 1

城燃项目数

4  事业版图

吉林

山东

广西

河南

甘肃

重庆

湖北

河北

湖南

云南

黑龙江

内蒙古

辽宁

宁夏

陕西

贵州

四川

江西

福建

广东

江苏

新增并表项目

-石家庄市城燃项目

-西平县城燃项目

新获得项目

-郏县城燃项目

-淅川县城燃项目



财务概览

1   营收迅速增长

2    盈利能力强劲中期业绩

2019
3    资本结构稳定



1,899,344

3,150,250 

营业收入

1H2018 1H2019

831,740 

525,403

829,464 

497,844

443,216 

264,088 

404,935 

215,307

千元

1  营收迅速增长

*

*EBITDA：税前利润、利息支出及折旧摊销之和

千元

*

*核心利润：扣除“汇兑损益”及“处置子公司所产生的损益”后的净利润

EBITDA
同比增长

58.3%

毛利
同比增长

66.6%

核心利润
同比增长

67.8%

股东利润
同比增长

88.1%

营业收入
同比增长

65.9%



26.3%

26.2%

毛利率

13.4%

12.0%

利润率

25.1%

23.2%

7.7%

7.3%

ROE*
(年化*)

ROA*
(年化)

*ROE：“剔除非控制性权益后的核心净利润“/平均归属于母公司净资产 ROA：核心净利润/平均资产总额

63%

22%

13%
2%

销气收入 工程设计及建设 接驳收入 其他收入

76%

21%

3%

2019

2018

1,452,854

398,471

- 48,019

1,990,003

411,120

688,148

60,979

销气收入 接驳收入 工程设计及建设 其他收入

1H2018 1H2019

千元

2  盈利能力强劲

*上图ROE与ROA计算时，2018年为全年数据进行计算，2019年为半年利润数据*2进行计算



6 6.9%

3 3.1%

6 6.8%

3 3.2%

1H 2018

百万/RMB 百万/RMB

1H 2019

3  资本结构稳定

人民币借款

2,625

外币借款

2,597

借款总额

5,222

人民币借款

2,305

外币借款

2,920

借款总额

5,225

1H 2018

百万/RMB 百万/RMB

5 0.3%

4 9.7% 1H 2019 5 5.9%

4 4.1%



战略规划

1   继续扩大用户规模

2    加快城燃并购速度中期业绩

2019 3    全面提升气源保障



乡镇煤改气

1  继续扩大用户规模

域内区域开发

城燃项目并购

在政府政策的引导下，河南省乡镇地区煤改气
发展迅速。未来数年本集团将在河南省快速发
展大量的乡镇住宅用户成为本集团的管理用户，
快速提高用户规模。

天伦燃气当前城市燃气项目总体渗透率为43%，成
长空间巨大。加快已有区域的燃气市场发展，每年
提高2%-3%的总体渗透率，有助于用户规模的持续
提高。

在本集团的重点经营省份和核心区域持续进行优
质城市燃气项目的并购，快速提高本集团的工商
业用户规模。



2  加快城燃并购速度

2019年对外并购项目金额人民币10亿元，未来几年集团仍将以城燃项目为主要并

购目标，继续保持并购原则，逐年加大并购力度

1 保持优质城燃项目并购策略

·极具潜力的省会城市周边项目

·重点省份重点区域的项目

·气源丰富供气压力小的燃气项目

2 加大河南终端市场并购力度

·围绕自有长输线路发展形成协同效应

·结合河南煤改气并购城燃形成协同效应

·加快并购速度，力争成为河南省终端市

场占有率最高的城燃企业



中游管线建设

LNG贸易多元化

2019年上半年公司继续开展境内

LNG贸易业务，气源稳定性进一步

加强，下半年境外LNG进口业务亦

有望实现突破。

广泛展开上游合作

2019上半年本集团已与国内外多

个上游龙头企业签署合作协议以

保证气源稳定和购气成本。

3  全面提升气源保障

2019年上半年：

集团共有2个城市燃气项目配置了新的管道气源。

嵩县和尉氏县拥有了该县城市燃气的第一条管道气，

接通管道气源后嵩县项目和尉氏项目的销气业务将得

到快速发展。

2019年下半年：

将另有4个城市燃气项目获得新的管道气源。

其中鲁山-汝州支线和禹州-长葛支线的通气将为许昌、

宝丰等城市燃气项目带来新的管道气源，快速提升项

目的盈利能力。

本集团通过中游管线建设共对6个城市燃气
配置新的管道气源。



公司亮点

1   盈利能力逐步提升

2    项目布局优势明显中期业绩

2019
3    资本市场潜力巨大



1  盈利能力逐步提升

天伦燃气城燃项目多数位于与多线城市，天然气市场开发较晚，目前经营
区域内天然气渗透率较低，仍有大量潜在的工商业及煤改气用户，未来增
长空间巨大。

本集团以城市燃气良好的口碑为切入点，依托城燃销售体系，用创新产品和
贴心服务满足用户需求，进一步挖掘集团近300万用户的商业价值。

本集团在营收快速增长阶段仍保持着良好的费用管控，主要得益与本集团
卓越的管理体系。其中营销费用率从3.4%（1H2018）降至2.7%(1H2019)，
人均行政费从2.39万(1H2018)略升至2.62万(1H2019)。



2019年末，俄气管线将进入吉林省。未来几年俄气将大大缓解吉林省气源不足的情况，预计用气量将迎
来高速增长。本集团在吉林省共有10个城燃项目，19座加气站，一座LNG工厂。俄气管线接入吉林后将推
动当地工商业天然气用户的快速发展，亦有助于推动吉林省的管网普建。

2 项目布局优势明显

河南省管道气源充沛，政府近年给予了有利天然气发展的多项政策。河南省为本集团大本营，集团在河
南省有22个城燃项目，多条中游支线管道，河南省乡镇煤改气亦由本集团进行工程施工和后期管理。本
集团在河南省已形成城市-乡镇燃气项目的协同效应，区域优势已逐渐显现。

陕北关中地区气源优势明显，居民和工商业用户的用气习惯良好，冬季壁挂炉采暖较为普遍，城市燃气
发展较快。本集团在陕北关中地区共有4个城市燃气项目，围绕西安咸阳周边地区及榆林周边地区集团将
继续进行优质燃气项目并购。

四川成德绵经济圈，气源充沛，气价稳定，用户用气习惯良好。该地区经济发展良好，工商业用气普遍，
天然气市场发展良好。本集团在成都周边已有两个城燃项目和一个气源贸易公司。围绕成德绵经济圈，
本集团将继续大力推动优质项目并购。

地
域
布
局

产
业
布
局

上游：紧密合作

中游：积极参与

下游：加速扩张

本集团已与”三桶油“建立紧密合作关系确保气源稳定，并积极开展与海外气源方的沟通
为将来的多种合作模式打下基础。

本集团正在修建多条支线管线以保障城市燃气项目的管道气源充足，同时也组建了国内天
然气贸易公司和进口LNG贸易公司更多参与天然气中游业务。

本集团近年将继续加大城市燃气项目并购。在河南省发挥区域规模优势和乡镇煤改气协同
优势加快城燃项目的并购。同时在其他重点省份选择性并购优质项目，通过项目并购快速
扩大本集团的用户规模。



2017年中期

派息率：25%

每股收益：0.19
人民币：元

3 资本市场潜力巨大

2018年中期

派息率：25%

每股收益：0.22

中期股息：0.0536 
人民币：元

2019年中期

派息率：28%

每股收益：0.41

中期股息：0.1142 
人民币：元

488 

925 

1,518 

2017 2018 1H2019

日均成交额

单位：万港元



本文件所载信息和意见不是旨在供全面研究、

或提供财务或法律意见用途，本公司对其准确

性及完整性不作任何保证。本文件所载的资料

仅为提供参考之用，它们不能成为或被视为出

售或购买或认购证券或其他金融票据的邀请。

本文件所载的信息、意见只是反映本公司在本

文件所载日期的判断，可随时更改，毋须提前

通知。本公司不对使用本文件的资料、意见而

引致的损失负任何责任。收件人不应单纯依靠

本文件而取代个人的独立判断。

免责及前瞻声明

本文件所载之信息和意见包含了机密性数据。阁下

只可以对该等数据作个人参考用途， 也可以复制数

据副本作个人用途。除此之外，本文件不可被复制

，亦不能发送或传送予任何其他人士或以任何方式

被纳入其他文件或数据之中。因此，阁下同意对本

文件妥善保存，以防止数据外泄。

本文件及相应的讨论可能包含涉及风险和不确定因

素的前瞻性说明。这些说明的表述通常会使用前瞻

性的字眼，例如相信、期望、预期、预计、计划、

预测、目标、可能、将会，或者某些行动可能或预

期会在将来产生结果等等。阁下不应过份倚赖此等

仅适用于本报告发表日的前瞻性说明。这些前瞻性

的说明基于来自本公司以及其他我们相信可靠的来

源的资料。
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